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Resumen de secretos



La formula INVERARG consiste de una serie de pasos que nos
facilitan el andlisis y el proceso de seleccion de empresas.

En este e-book, veremos algunos secretos y consejos para
aplicar la formula de la mejor forma posible.



El primer paso que un analista debe llevar a cabo es encontrar
empresas a analizar. Existen decenas de miles de companias, y
para facilitar este primer filtrado existen diversos métodos,
pero los dos de los mas prdcticos son:

M Screeners
B Portafolios profesionales

Un screener no es mas que un filtro, en el cual un inversor fija
unos pardmetros, y la plataforma le devuelve sélo las acciones
qgue cumplan con los requisitos solicitados por el analista.

Los insiders son fundamentales.

Por su parte, los portafolios de profesionales son eso, carteras
de grandes inversores, gestores, o fondos de inversion, entre
otros. A raiz de sus inversiones, podemos sacar grandes ideas.
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Paso 2: Negocio

En este punto, ya elegimos una de las empresas que obtuvimos
como idea en el paso anterior. Ahora toca conocer un poco
acerca del negocio de esta compania. ¢A qué se dedica?
Donde opera, a qué se dedica.

Esta busqueda debe ser rapida, concisa y superficial.

Alcanza con saber:

= Qué vende

= Dénde lo vende

= Quiénes lo compran

= Quién es sucompetencia

Podemos buscar mds informacion, pero en este punto, no es
estrictamente necesario, ya que se puede hacer mdas adelante.
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Paso 3: Vision

Ahora toca conocer un poco de los numeros. Como adn no es-
tamos convencidos de si invertimos o no en esta empresa,
simplemente le daremos una visién superficial (de alli el
nombre de este paso).

Comprenderemos cOmo estd su situacion de deuda, al menos
a groso modo (liquidez y solvencia), evaluaremos el desempe-
Ao de la misma a la hora de vender y generar ganancias (ren-
tabilidad y eficiencia). Y por Ultimo, indagaremos acerca de lo
que opina el mercado del futuro de esta empresaq, a través de
los famosos ratios de valuacion.

InverPER. En este punto, podemos usar el
InverPER para estimar la ganancia que nos
generara la comparfia afio a afo, y asi de-
terminar si puede o no ser interesante para
nosotros.

En este apartado, sirve prefijar unos requisitos minimos, que
tal vez no se utilizaron en el screenr. Niveles minimos de solven-
cig, sostenibilidad de mdargenes, crecimiento de ventas, etc.
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Paso 4: Enfrentamiento

En este punto enfrentaremos a la empresa contra sus princi-
pales competidores. Si no sabemos cuales son, una busqueda
en Google suele ser mas que suficiente para hallarlos. Los mas
sofisticados y adaptados a la tecnologia, pueden preguntarle
a Chat-GPT o alguna inteligencia artificial similar. Es clave utili-
zar este tipo de herramientas para facilitar y acelerar nuestro
andlisis.

Esta comparacion suele hacerse con ratios. Dado que aldn es-
tamos en una fase relativamente preliminar, buscaremos
hallar la empresa mdas llamativa a grandes rasgos entre |a
analizada y sus competidores. Por ello, no compararemos
cada partida de cada uno de los estados contables, sino mas
bien algunos ratios que consideremos relevantes.

Los principales datos para comprar son:
el crecimiento de las ventas trimestre a
trimestre, la rentabilidad, y la valuacion.

Probablemente, la principal herramienta para la comparativa
de este tipo de ratios sea Wallmine. No obstante, la gran ma-
yoria de sitios de andlisis fundamental tienen algun apartado
de comparativa en donde enfrentan companias similares
tanto en modelo de negocio, como en tamano (market cap).

AIIIII .



Paso 5: Revision

Ahora si, ya sabemos a qué se dedica una empresa, quienes
son sus competidores, si es la mejor alternativa entre su com-
petencia o no, y como se encuentra a grandes rasgos (ratios
bdsicos).

Si llegamos hasta este punto, existe un cierto grado de proba-
bilidad de que invirtamos en la empresa posteriormente. No
obstante, aun nos faltan datos. Algunos de los cuales, veremos
en este apartado.

Los ratios que son mads interesantes a analizar, y probable-
mente calcular son el PER y ROIC. También sirve mucho anali-
ZAr si es una empresa bono, 0 empresa de crecimiento, e inten-
tar comprender donde estd fallando para maximizar ganan-
cias. Si tiene un buen margen operativo, pero poco margen
neto, entonces es posible que esté deduciendo muchos gastos
en depreciaciones y amortizaciones, lo que indicaria que el be-

neficio real es probablemente mds grande al que nos muestra.

cPor qué una empresa querria decir que gana
menos de lo que realmente gana? Una opcién
puede ser descontar impuestos. Otra, guardar
ganancias para el futuro, si sus directivos esperan
unos trimestres venideros mas dificiles. Por eso es
tan interesante evaluar este aspecto.
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Paso 6: Analisis
Profundo

Llegamos al punto mdas aburrido para la mayoria de inversores,
y el que diferencia a un inversor de nivel introductorio de uno
de mas alto nivel.

Ahora toca buscar el 10-K de la empresa, y leerlo de principio a
fin. Hasta acad llegaron los atajos, las facilidades, y los “hacks” o
ayudas.

¢Puedo buscar resimenes o atajos? ¢leer el andlisis de otro?
Como siempre se dice “poder, podés”. Ahorag, ¢Estas seguro que
el andlisis de ese otro es correcto? O, ¢Confids en que el resu-
men tomo los datos mas importantes y no omitié nada?

En este punto decidi no dejar ningdn secreto. Pienso que el es-
fuerzo propio por discernir y concluir qué hacer, como hacerlo,
qué buscar, etc. En definitiva, podriomos decir:

Esforzarse, leer, y sacar conclusiones
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Paso 7: Riesgo

Ya hicimos el trabajo mas largo, leimos 100, 200 o incluso mas
pdginas que nos desglosaron toda la informacion relevante
acerca de la empresa. Conocemos su negocio, cOmMo opera,
donde, quiénes son sus clientes, por qué gana dinero, cudndo
lo hace, y mucho mas. La pregunta ahora es ¢Estoy dispuesto
a asumir el riesgo?

Como en toda inversion, debemos definir si el riesgo que con-
lleva esta compania es soportable por nosotros.

Mas alla de algunos ratios utiles, o el comportamiento
de su precio visto a través de un grdfico, la clave esta
en la facilidad de proyectar sus beneficios. ;Crece
siempre al mismo ritmo? ¢Si? Entonces su riesgo es
bajo. ;Sus ingresos y beneficios varian? ¢Si? Cuidado
entonces.
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Paso 8: Ganancias

Por dltimo, acompanado del riesgo vienen los posibles benefi-
cios (nunca al revés. Primero pensamos en el riesgo, luego
vemos si los beneficios son suficientes para compensar esa
posible pérdida).

Ahora ahondaremos una vez mas en el 10=-K para ver si cono-
cemos lo suficiente sobre esta empresa como para saber qué
rentabilidades podemos llegar a generar con ella. ¢ CoOmo? Con
el InverPER, entendiendo sus beneficios (donde los genera y
coéHmMo), a qué ritmo crece, cuales serdn sus proximos Movi-
mMientos, qué esperan sus directivos, quienes son sus principa-
les clientes, etc.

Mira el FCF/s (Free Cash Flow per Share), y el EPS. Si
estos niumeros crecen de forma constante, podes
empezar a sacar conclusiones del beneficio futuro.
Tanto el tuyo, como el de la empresa.
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Los secretos del
andlisis fundamental:

Los insiders son fundamentales.

Alcanza con saber: Qué vende, donde lo vende, quiénes lo
compran, quién es su competencia.

InverPER. Podemos usar el InverPER para estimar la ganancia
que nos generard la compania ano a ano, y asi determinar si
puede o no ser interesante para NoOsotros.

Los principales datos para comprar son: el crecimiento de las
ventas trimestre a trimestre, la rentabilidad, y la valuacion.

¢Por qué una empresa querria decir gue gana menos de lo que
realmente gana? Una opcidon puede ser descontar impuestos.
Otra, guardar ganancias para el futuro, si sus directivos espe-
ran unos trimestres venideros mas dificiles. Por eso es tan inte-
resante evaluar este aspecto.

Esforzarse, leer, y sacar conclusiones.

Mas alld de algunos ratios Utiles, o el comportamiento de su
precio visto a través de un grafico, la clave estd en la facilidad
de proyectar sus beneficios. ¢Crece siempre al mismo ritmo?
¢Si? Entonces su riesgo es bajo. ¢Sus ingresos y beneficios
varian? ¢Si? Cuidado entonces.

Mir& el FCF/S (Free Cash Flow per Share), y el EPS. Si estos nUme-
ros crecen de forma constante, podes empezar a sacar con-
clusiones del beneficio futuro. Tanto el tuyo, como el de la em-
presa.



Formula Inverarg.
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